
Die ACE Klimatechnik GmbH 
mit Firmensitz in Frankfurt/Main,
ein Unternehmen der inter-
national tätigen ECP Electra
Consumer Products Ltd. mit
Produktionsstätten in Israel,
Frankreich, China und Italien
und zugleich ein führender
Hersteller von Komfort-Klima-
geräten und -Komponenten 
hat jetzt ihre Repräsentanz 
in Deutschland eindrucksvoll
erweitert.

Am 10. Mai 2001 waren Geschäftspartner,
Freunde und Teile der lokalen sowie der
Fachpresse eingeladen, an der Eröffnung
eines Airwell Klima-Showroom in bevor-
zugter Lage der Düsseldorfer Innenstadt,
Am Wehrhan 83, teilzunehmen. In einem

anspruchsvollen Rahmen und mit einer
bestechenden innenarchitektonischen
Gestaltung – entworfen hat den Klima-
Showroom der Architekt Michael Stier 
mit seinem Büro „atelierkunstraum“ mit
Sitz in Siegen und Berlin – werden 

auf mehr als 160 m2 Präsentationsfläche
dem Verbraucher und Anwender der
sogenannten Komfort-Klimatechnik ein
repräsentativer Querschnitt des Airwell-
Klimageräteprogramms auf eindrucks-
volle Weise zum „Ansehen, Anfassen und
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Airwell mit Klima-Showroom 
in Düsseldorf

Airwell Klima-
Showroom 
am 10. Mai in stark
frequentierter
Innenstadtlage 
von Düsseldorf
eröffnet

Klimageräte mit ansprechendem Design werden in einem ausgewählten innenarchitektonischen Ambiente dem interessierten Kunden 
und künftigen Anwender gezeigt und erklärt. Airwell, à la votre santé, dies wünschen mit einem Glas Champagner in der Hand 
(v. r.) Gebietsverkaufsleiter Bernd Dahms, ACE-Klimatechnik-Geschäftsführer Bernd Brinkmann und Kundenberater Ingo Reich



Anhören“ und für die eigene Beurteilung
am Objekt präsentiert. Airwell selbst
bezeichnet diese Form der Produkt-
präsentation für den interessierten Ver-
braucher als „1. Klima-Showroom der
Branche“. ACE-Geschäftsführer Bernd
Brinkmann (Frankfurt) erläutert dazu: 
„In unserem Showroom möchten wir live
demonstrieren, wie sich die Klimatisie-
rung im Büro, Ladengeschäft oder Privat-
haushalt positiv auswirkt.“ Neben mobilen
und stationären Kompaktklimageräten
werden Komponenten der Split-Klima-
gerätetechnik gezeigt, was auch besticht,
das sind die farblich unterschiedlich ge-
stalteten Klima-Decken-Einbaukassetten.
Man erkennt hier den französischen
Einfluß auf das Design.

Um kritischen Fragen gleich entgegen
zu halten: Geräte anschauen und sich
fachkundig beraten lassen im Showroom,
das ist das eine, Verkaufsabschlüsse
werden jedoch nur über den mit Airwell
in Partnerschaft verbundenen Kälte-
Klima-Fachhandel getätigt. Diese Not-
wendigkeit erklärt sich auch schon
daraus, daß ohne eine qualifizierte Kun-
denberatung vor Ort keine sinnvolle und
zweckentsprechende Objekt-Klimatisie-
rung vorstellbar ist.

Was das Gesamtkonzept in Düsseldorf
besonders auszeichnet: Nicht nur der
Klima-Showroom von Airwell ist im pub-
likumsstarken Innenstadtbereich von
Düsseldorf anzutreffen, sondern in den
hinteren Räumlichkeiten ist zugleich das

für den Bereich von Nordrhein-Westfalen
zuständige Verkaufsbüro von ACE anzu-
treffen. Dies wird geleitet von Gebietsver-
kaufsleiter Bernd Dahms, die technische
Beratung obliegt auch Dipl.-Ing. Ingo
Reich, natürlich sorgen auch die dort täti-
gen Damen für eine angenehme Kunden-
atmosphäre.

Die bereits in Frankreich erfolgreich
praktizierte „Klimageräte-Show“ hat nun
in Deutschland ihr Pendant gefunden und
so können dem Verbraucher erklärungs-
bedürftige Klimageräte in einer an-
spruchsvollen Atmosphäre näher gebracht
werden, als nur über werbliche Darstel-
lung in Zeitungen und Magazinen. Von den
Eindrücken in Düsseldorf zeigt sich sehr
angetan auch P. W.
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