nehmen verstarkt gemeinsam Projekte bearbeiten, wofiir das
bestehende umfassende Know-how in beiden Unternehmen ge-
nutzt und auch ausgebaut wird. Durch die Biindelung von Res-
sourcen werden die Gebiete der Forschungsaktivititen weiter
ausgebaut. Anfragen von Kunden konnen umfassender bearbeitet
und das Angebotsspektrum vergréfdert werden. Die Ansprechpart-
ner auf beiden Seiten sind Prof. Dr.-Ing. Horst Kruse und Dipl-Ing.
Carmen Stadtlinder bzw. Prof. Dr.-Ing. Eberhard Wobst.

www.fkw-hannover.de
www.ilkdresden.de

Daikin

Invertertage 2005

Auch in diesem Jahr veranstal-
tet die Daikin Airconditioning
Germany GmbH, Unterha-
ching, zur Vorbereitung auf die
Klimasaison 2005 die Inverter-
tage. Behandelt werden in
diesem Jahr Themen rund um
die Gebiete VRV-Anschluss-Kit
und  SkyAir-Invertertechnik.
AufRerdem wird anhand einer
Projektstudie die interessante

Kaut

Moglichkeit des monovalenten
Heizens mit der vor 1,5 Jahren
eingefithrten VRV2-Technolo-
gie vorgestellt. Die Veranstal-
tung richtet sich an Anlagen-
bauer, Planer, Projektanten
sowie Bautriger. Beginn ist ab
14.30 Uhr, um Voranmeldung
wird gebeten. Die iiber ganz
Deutschland verteilten Veran-
staltungsorte und genauen Ter-
mine konnen im Internet einge-
sehen werden unter der Adres-
se

www.daikin.de

Verstarkung in 3 Niederlassungen

Verstarkung im Vertrieb fiir seine Niederlassungen Miinchen,
Stuttgart und Hamburg gibt das Wuppertaler Unternehmen Alfred
Kaut GmbH & Co. bekannt. Kaut, gegriindet 1892 ist seit tiber 30
Jahren auf den Gebieten Klima- und Kiltetechnik und Luftbe- und
Entfeuchtung titig. Seit Anfang 1. Januar 2005 verstirkt Dipl.-Ing.
Versorgungstechnik Kerstin Granz die Niederlassung Miinchen.
Mike Peter, staatl. gepr. Kilte- und Klimasystemtechniker, ist seit
dem 10. Januar 2005 fiir den Standort Hamburg im Einsatz und
im Siiden der Republik in der Niederlassung Stuttgart ist Kiltean-
lagenbauermeister Andreas Colbus seit dem 1. Marz 2005 fiir das

Unternehmen tétig.
www.kaut.de

Riitgers

Vertriebsbiiro
in Oberhausen

Seit dem 1. Februar 2005 ist die
Riitgers GmbH & Co.KG, Mann-
heim, auch im Ruhrgebiet ver-
treten. Mit der Eroffnung eines
neuen Vertriebsbiiros in Ober-
hausen will Riitgers neben Nie-
derlassungen in Berlin und
Stuttgart, sowie Vertriebsbiiros
bzw. Servicestiitzpunkten in
Bonn, Frankfurt, Karlsruhe und
Ludwigshafen, damit fiir Kun-

den im Ruhrgebiet besser er-
reichbar sein. Leiten wird das
neue Biiro Heinz Weitkamp. Er
ist per Mail erreichbar unter
Heinz. Weitkamp@ruetgers.
com, Www.ruetgers.com

Heinz
Weit-
kamp

KURZ & AKTUELL

Immer schén auffallen ...,
aber bitte nur angenehm!

Auffallen, dieser Trieb wurde uns von Miitterchen Natur mit
in die Wiege gelegt. Die besonders Begnadeten wurden/werden
zusitzlich noch mit einem wiirdevollen Aussehen oder sogar
mit Schonheit gesegnet. So triagt der Lowe eine tolle Méhne
und der Gockel, der Herr aller Hiihner, glinzt mit seinem
wunderschonen Federkleid. Bei uns Menschen ist da manches
anders. Ublicherweise sind die Frauen hiibscher als die Mén-
ner — nur Ausnahmen bestétigen die Regel.

Aber, wo etwas fehlt, oder wo man etwas erginzen mochte,
da kann man doch auf vielfaltige Art und Weise nachhelfen
und nachbessern! Ringe, Ketten, Broschen, Spangen, Brillian-
ten — teilweise sonst wohin gepierct, Schminke, Haarfirber,
Haarspray, Periicken, Hiite, kiinstliche Fingernigel, kiinstliche
Zahne, Augenlieder, Silikon, wulstig gespritzte Lippen, braune
Haut aus dem Sonnenstudio und neckische Kleidung — knapp,
eng, kurz, durchsichtig mit passender Schuhmode - alles das
kann zur personlichen Aufwertung, manchmal aber auch zur
Abschreckung, beitragen. Ach, da fehlt noch etwas! Eine Son-
nenbrille, hoch im Haar getragen und vielleicht noch eine
Blume dazu konnen das Bild abrunden. Wer mehr will, der
lasst sich vom Chirurgen so ,dies und das“ vergréfRern, ver-
kleinern oder richten. Es gilt stets der Marchenspruch ,Spieg-
lein, Spieglein an der Wand, wer ist die Schonste im ganzen
Land?“

Die grof3en Spezialisten fiirs Auffallen waren zu allen Zeiten
schon die Militars! Mit ihren lametta-, sternen- und streifenge-
schmiickten Uniformen — am besten in ,Rot* -) mit Armbinden
und Ehrenzeichen, dazu mit ihren schnittigen Kopfbedeckun-
gen, mit Degen, Sibeln oder auch Schusswaffen, sahen/sehen
sie immer toll aus. So ist es auch heute noch die reinste Au-
genweide, wenn man in Italien einem echten Carabinieri in der
weltweit bestgestylten Uniform begegnet, die er mit wiirdevol-
lem Gang dahertriagt. Aber das gehort zur siidléndischen Tra-
ditionspflege, denn auch schon das Offizierscorps der Cisaren
trug bereits auffillige Uniformen und glinzende Helme mit
Federbusch. Dieses ganze Gehabe ist verstandlich, denn bevor
man ins Gras beif3t, will man doch wenigstens ,begehrt sein“
und gut aussehen!

Auffallen um jeden Preis, das lernen schon die Kleinsten im
Kindesalter. Alle entdecken da sehr schnell, die beste, von der
Natur mitgegebene Waffe einzusetzen: Sie schreien einfach,
um auf sich aufmerksam zu machen, weil sie Hunger haben.
Schlielich schreien sie, um sich durchzusetzen — und das ist
dann Psychoterror. Aber wehe, wenn das klappt! Als Erwach-
sene schreien sie dann schlief3lich den Ehemann, die Ehefrau,
die Nachbarn oder die Untergebenen in den Betrieben nieder.
So zeigen sie, dass irgendetwas bei ihnen nicht stimmt, dass
sie ,einen kleinen Vogel“, einen Haschmich oder einen ,an der
Erbse® haben und dass in der Vergangenheit einmal vergessen
wurde, sie richtig zu erziehen. Aber, das kann man nicht nach-
holen und so bleibe man selbst im Rahmen und sage nur be-
scheiden ,blubb, blubb, blubb*! R.P
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