MESSEREPORT

ISH und Aircontec 2005

Klima und Liiftung haben sich etabliert

Nach Jahren des Hin und Her ha-
ben Hersteller und Anbieter klima-
und liiftungstechnischer Kompo-
nenten und Systeme wie es
scheint wieder eine Messeheimat
gefunden. Vor allem handelt es
sich dabei um den weiten Anwen-
dungsbereich der technischen Ge-
baudeausriistung. In Frankfurt wur-
de auf der Aircontec hierzu Mitte
Mérz einiges angeboten.

War das Glas denn nun halb leer, oder halb
voll? Diese Frage wurde dem Autor nach
der Aircontec 2005 in &dhnlicher Weise
mehrfach gestellt und bezog sich auf Aus-
steller und Besucher der Messe. Zwar
waren lange (noch) nicht alle Hersteller
bzw. Anbieter klima- und liiftungstechni-
scher Komponenten und Systeme vertre-
ten. Auch im Ausstellungsangebot gab es
noch Liicken festzustellen. Nachdem die
Aircontec zum erst zweiten Mal als Teil der
ISH veranstaltet wurde, darf aber dennoch
vom halb vollen Glas die Rede sein. Dies
resultiert aus der gewachsenen Aussteller-

Von Kaut wurde erst- -

mals eine CO,-War-
mepumpe zur Heiz-
und Brauchwasserbe-
reitung présentiert.
Diese sorgte auf dem
eigenen Messestand
neben einer groBen
Gas-Warmepumpe
und dem bekannten
Sortiment an Direkt-
verdampfungssyste-
men und Luftbefeuch-
tern fiir reichlich Inte-
resse
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zahl auf 272 Firmen (+18%) sowie vieler
positiver Kommentare nach der Messe den
Fachbesuch betreffend.

Potenziale bei Direktverdampfung

Die wesentlichen Anbieter von Raumkli-
mageriten fanden sich erneut auf dem
Marktplatz des FGK (siehe niichste Seite).
Dabei drehte es sich darum, Priasenz zu
zeigen und Ansprechpartner zu bieten, die
sich zeitweise zerreifden mussten. Das ge-
samte Spektrum der Geriteangebote konn-
te auf dem Gemeinschaftsstand nicht pra-
sentiert werden. So beschriankten sich die
meisten auf kleine Gerite. Denkt man nun
an die Zielgruppe der Fachplaner, die auf
der Aircontec erreicht werden, kommen
fiir diese Multi-Split-, Inverter- und VRF/
VRV-Systeme in Betracht. Diese stellen
heute Alternativen zum Kiihlen und Heizen
in weiten Bereichen der Humanklimatisie-
rung dar. So waren es in diesem Jahr die
Firmen Kaut, Airwell und LG (LG aller-
dings vorwiegend aus Prestigegriinden),
die als Direktaussteller Flagge zeigten.
Neben den bekannten Systemen waren
es vor allem die Sanyo Gas-Wiarmepumpe,
mehr dariiber ab Seite 16, und eine neue
CO,-Wirmepumpe, die bei Kaut fiir Inte-

B

resse sorgten. Das CO,-Luft/Wasser-Geriit
kommt aus Japan und ist dort bereits sehr
verbreitet im Einsatz. Nach Herstelleran-
gaben werden Heizungsvorlauftemperatu-
ren bis 55°C erreicht. Brauchwasser kann
auf 50°C erhitzt werden. Die Heizleistung
liegt bei 4,5 kW bei einer nach Norm ge-
messenen elektrischen Leistungsaufnah-
me von 1 kW. Im Gegensatz zur Gas-War-
mepumpe handelt es sich allerdings um ein
reines Heizgerit ohne Kiihlfunktion.

Auch Airwell priasentierte das komplet-
te Angebot, das sich heute von Direktver-
dampfungssystemen, iiber Kaltwasser- bis
hin zu Liiftungszentralgeriten erstreckt.
Gezeigt wurden die nach Maf3 gefertigten
Konstruktionen der Premiair-Geriatebau-
reihe. Die zehn Modellvarianten sind wie-
derum in zehn unterschiedlichen, frei ste-
henden Bauformen mit Kiihlleistungen von
10 bis 171,8 kW fiir Luftvolumenstrome je
Gerit von 1650 bis 36000 m3/h unterteilt.
Vorgestellt wurde auch der neue Turbo-
kaltwassersatz SWT mit einem angegebe-
nen COP von 6,0 im Volllast- bzw. 9,4 im
Teillastbetrieb. Einzig die VRF-Technolo-
gie ldsst nach wie vor bei Airwell auf sich
warten. Die Entwicklungen sollen aber auf
Hochtouren laufen und schon bald Ergeb-
nisse prasentiert werden.

S

Burkhard Dunst informierte Fachplaner liber die
von Schiess! vertriebenen Technibel-Geriéte



Marketingleiter Stefan Mdllenhoff mit dem neuen
gelabelten Vaillant-Klimagerét

Airwell war einer von drei Anbietern direktver-
dampfender Systeme, die direkt ausstellten

Werbung in eigener Sache betrieb der VDKF in
Frankfurt fiir die nédchste IKK in Hannover

Nach dem Einstieg von Vaillant als erster
Heizgeritehersteller in den Klimamarkt
vergangenen Jahres wurde Ahnliches auch
von Mitbewerbern erwartet. Zumindest zur
ISH wurde aber noch nichts prisentiert —
wenngleich man bei einer einfachen Inter-
netsuche unter dem Stichwort ,Raumklima-
gerite” sehr schnell auf der Buderus-Home-
page landet — so dass Vaillant zundchst hier
weiter die Nase vorn behélt. Vorgestellt
wurden die neuen Monosplit-Gerite clima-
VAIR mit Inverter und dem Kiltemittel
R410A von 2,2 bis 6,3 kW Kalteleistung.

Keine ,,heiBe Luft” prédsentiert

Das Angebot an Kaltwasser- und Liif-
tungssystemen war eher liickenhaft vertre-
ten. So fehlten einige marktrelevante
Hersteller von Kaltwassersitzen und Zent-
ralklimageriten. Vertreten waren hingegen
die CIAT Kilte- und Klimatechnik GmbH
mit zahlreichen Neuerungen zur Wasser-
und Luftbehandlung wie auch der GEA-
Geschéftsbereich Lufttechnik. Menerga
zeigte ein zentrales System zur Bereitstel-
lung von Kaltwasser fiir jeglichen Anwen-
dungsbereich der Komfort- und Industrie-
klimatisierung, wie beispielsweise zur
Prozesskiihlung. Es ist duf3erst kompakt,
umfasst Verdunstungskiihlturm, Wirme-
iibertrager sowie Kiltesystem und mini-
miert thermische und hydraulische Verlus-
te deutlich.

Auf dem Kaltwasser-Angebot lag auch
das Hauptaugenmerk der Robert Schiessl
GmbH, die erstmals auf der Aircontec
ausstellte. Nachdem Ende 2003 Produkte
der bekannten Marke Technibel aufgenom-
men wurden, priasentierte der Kilte-Klima-
GrofRhandler diese in Frankfurt mit dem
Fokus auf dem Fachplaner. Es ging, wie
mehrfach versichert, nicht darum, auch
den shk-Handwerker zu umwerben. Ein
weiterer neuer Aussteller der Aircontec
war der VDKF. Wie auf dem Bild zu sehen,
ging es darum, Werbung in eigener Sache
fir die IKK zu betreiben. Weshalb dies
durch den e.V. als Verband der Kélte-Kli-
ma-Fachbetriebe und nicht richtigerweise
die VDKF GmbH als Eigentiimer der Messe
geschah, blieb offen. Auf jeden Fall wer-
den die VDKF-Repriasentanten aktive Ak-
quise bei dem potenziellen Aussteller-
klientel betrieben haben, die den Weg zur
IKK noch nicht gefunden hat. Uber die
Erfolge wird die nichste 26. Veranstaltung
zwischen dem 2. und 4. November in Han-
nover Aufschluss geben. Und was die
ISH/Aircontec anbelangt, so steht der
nichste Termin ebenfalls fest zwischen
dem 6. und 10. Marz 2007. AF
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Zweiter Marktplatz Raumklimagerate
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Anbieter von Direktverdampfungssystemen priasentierten
auf dem Marktplatz Raumklimagerite nach 2003 zum zwei-
ten Mal Gerite, Systeme und Losungen fiir die dezentrale
Komfort-Klimatisierung. Die Spanne reicht heute von Por-
tables und Mono-Splitsystemen ab 2,5 kW Kilteleistung bis
hin zu groflen VRF-Anlagen. Die modernsten Systeme er-
reichen 140 kW Kiihlen bzw. 156 kW Heizen mit iiber 40
Inneneinheiten pro Auf3eneinheit.

Wie auf Ausstellerseite zu horen war, konnten TGA-Fach-
planer als wichtige Zielgruppe erreicht werden. Zu deren
Aufklarung trugen auch zahlreiche Vortrige bei, die an 4
Panasonic Carrier Messetagen auf dem Marktplatz-Forum gehalten wurden.

Seit dem 13. Dezember 2004 ist es
Pflicht: Das Energielabel fiir Raum-
klimagerate mit einer Kilteleistung
bis 12 kW. Nachdem dies Anfang
des Jahres offiziell bekannt wurde
(KK berichtete bereits mehrfach

Das Energlelabel ist angekommen
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alle Anbieter dieser Systeme rea-

giert. War es auf der IKK 2004 namlich noch ein Unterneh-
men, so hatten auf der Aircontec praktisch alle Aussteller
ihre in Frage kommenden Gerite ,gelabelt”, wie die kleine
KK-Foto-Safari verdeutlicht. Die Angaben zu Kiihl- und
Heizleistung, Jahresenergieverbrauch, Gerausch und Ener-
gieeffizienz werden vom Hersteller erhoben. Auf deren
Basis ergeben sich die Energieeffizienzklassen, die zwi-
schen A (am besten) und G (am schlechtesten) liegen.
Ausfiihrliche Informationen zu diesem Thema liefert auch
die Internetseite www.eu-label.de.
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Wohnungsliiftung wachst weiter

Information boten Vortrdge zum Thema

Die Kkontrollierte Wohnungsliiftung mit
Wirmeriickgewinnung gilt als Alternative
zu konventionellen Heizungssystemen im
privaten Sektor. Vor allem im Nebau kon-

| &1 w nen niedrige Energieverbrauchswerte rea-
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i lisiert werden. Gleichzeitig wird bei ,,dicht”
geddmmten GebZuden das Schimmelrisiko
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umgangen. Eine Raumkiihlung ist aller-

W dings nur sehr bedingt moglich. Hochge-
ﬁ l i ’ didmmte Gebaude wirken aber nicht nur im
Lo I | "= Winter sondern auch im Sommer wie Ther-
Gespréche auf dem VW-Stand Alles nochmal zum Nachlesen moskannen, worauf zu achten ist.

Luft und Wasser zum Kiihlen und Heizen

ebm-papst Menerga

Wie mehrfach zu horen war, haben nach der
e Riickkehr der Aircontec zur ISH Anbieter und
w—'- — I Hersteller von Komponenten bzw. Systemen
der Klima- und Liiftungstechnik (hier eine klei-
ne Ausstellerauswahl) wieder ein Zuhause ge-
funden. Diskutiert wurde hinter den Kulissen
immer wieder dariiber, welches denn die bes-
sere Technologie sei: Zentral oder dezentral,
mit dem Tragermedium Wasser oder als Direkt-
verdampfung. Fakt ist: Es gibt nicht das beste,

: = sondern nur das RICHTIGE System. Dies héngt
Ziehl-Abegg LU-VE Contardo letztendlich immer vom Anwendungsfall ab.
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